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LA SPECIFICITE FONDAMENTALE
DU CONFERENCIER :

C'EST UN STORYTELLER



LA SPECIFICITE FONDAMENTALE
DU CONFERENCIER :

CEST UN DEMONSTRATEUR



LES SECRETS DE L’ELOQUENCE :

INFORMER
~ PLAIRE
EMOUVOQO




IL N’Y A PAS DE « POSTURE DE
CONFERENCIER »

IL N’Y A QUE TA POSTURE,
CELLE DE T’AUTORISER A ETRE




71%

des francais plébiscitent
les événements,

notamment pour
les expériences m
et les émotions. \/

dLEVENEMENTf



UNE CONFERENCE
CEST DELENERGIE




UNE CONFERENCE
C'EST UN VOYAGE




« Le voyage c'est daller de soi a soi
en passant par les autres»

Proverbe Touareg



UNE CONFERENCE

CEST UNE REPONSE A
UNE PROBLEMATIQUE




UNE CONFERENCE
CE SONT DES OLHSLS




LA REGLE DES 7 « E »

v ENTRAINEMENT

v ENTHOUSIASME

v ENERGIES

v EMOTIONS

v ENSEIGNEMENTS
v EXACTITUDE

v EXPERTISE



LES OBJECTIFS DU CONFERENCIER

v ( ALLENGER




LES OBJECTIFS DU CONFERENCIER
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CHALLENGER
DOPER

DEFIER
ENSEIGNER
INFORMER
VULGARISER
SIMPLIFIER
DEDRAMATISER
POSITIVER
RECONFORTER

AN

N X

ENCOURAGER

DIVERTIR

DYNAMISER

APPORTER DE LA HAUTEUR
BOUSCULER

SUSCITER DES EMOTIONS
CONVAINCRE

PERSUADER

TRANSFORMER
CEST SIMPLE &



QUEST-CE QUE
JE VEUX QUE LE PUBLIC




LE CONTENU DE
TA CONFERENCE

UN CONFERENCIER PROFESSIONNEL
NEXPOSE QUE 5 A 10% DE
CE QU'IL SAIT VRAIMENT.



CE QUI REND TA CONFERENCE
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BANCALE

LES DESINFORMATIONS.

LES INFORMATIONS DATEES ET DEPASSEES PAR D’AUTRES ACTUALITES.
LES CONTRADICTIONS DANS TON PROPRE DISCOURS.

LES PSEUDOS CITATIONS QUI NEN SONT PAS.

LES EVIDENCES TELLEMENT MAL MENEES QU’ELLE TE DECREDIBILISENT.
LES CHIFFRES OU ETUDES ERRONES OU SORTIS DE LEURS CONTEXTES.

LES HISTOIRES, VIDEOS OU IMAGES QUE TOUT LE MONDE A DEJA

VUS DES DIZAINES DE FOIS.

LES ETUDES NON SOURCEES.

LES IMPRECISIONS OU CONCEPTS VAGUES.



« Expliquez-moi comme si
J'etais un enfant de 6 ans. »

Juge Carnett



VULGARISE
MODELISE,
DEDRAMATISE !




« Si tu n'es pas capable d'expliquer
simplement, c'est que tu ne
le comprends pas assez bien. »

Albert Einstein



LA QUALITE DES INFORMATIONS

v EXCLUSIVE / A JOUR
v EXCEPTIONNELLE

v NOVATRICE

v DIFFERENTE

v ATYPIQUE

v REVOLUTIONNAIRE
v CONSCIENTISANTE
v APPRENANTE



LES 7 LOIS DU CONFERENCIER

v VULGARISER

v MODELISER

v DEDRAMATISER

v CLARTE

v CONCISION

v PRECISION

v ELECTROCHOQUER



« La simplification est la
sophistication ultime »

Léonard de Vinci



PLUS TU F

NDS TON MESSAGE

NECTE!



PLU

ULGARISES

PLUS T NECTE!




UNE
CONFERENCE £
DOIT TOUCHER

Précis
Rigoureux
Prudent
Structuré
Réflechi
Objectif
Critique

TOUT LE

MONDE: ©

Patient
Doux
Méthodique
Posé

A I'écoute
Tolérant
Stable

Vif

Efficace
Directif
Fonceur
Décidé
Direct
Indépendant



QUEST-CE QUE JE
CHOISIS DE RACONTER ?



QUEL EST LE MESSAGE ?
QUELLE EST LA DIFFICULTE ?
QUELLES SONT LES CLES ?
QUEL EST L' ENSEIGNEMENT ?
QUEL EST LAPPEL A L'ACTION ?
QUEL EST LE PUBLIC ?
QUELLE EST TON ENERGIE ?



JINVENTORIE

TOUS LES MESSAGES,

LES ANECDOTES, LES HISTOIRES,
LES LECONS, LES CONCEPTS,
LES ETUDES, LES STATISTIQUES,
LES DECOUVERTES,

LES OUTILS QUI VONT ALIMENTER
MA CONFERENCE



S| LE PUBLIC N AVAIT
QU'UNE SEULE

CHOSE A RETENIR,
QUE SERAIT-CE ?




ASTUCE :

UN MODE CONVERSATIONNEL CEST
140 A 160 MOTS/MINUTE.

5 MIN DE CONFERENCE = 700 A 800 MOTS MAXI
15 MIN DE CONFERENCE = 2400 A 2700 MOTS MAXI

45 MIN DE CONFERENCE = 7200 A 8100 MOTS MAXI

AU-DELA, TU VAS AVOIR UN
PROBLEME DE DEBIT OU DE TIMING !
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